Análisis F.O.D.A

*FORTALEZAS: 
· A diferencia de nuestra competencia nosotros ofrecemos un servicio de “delivery” donde el cliente encarga por teléfono los productos que requiere y nosotros le entregamos a domicilio de manera gratuita.
· Nuestro emprendimiento es el único en su rubro que está en Camino San Carlos así es que no presenta competencia directa.

· Contamos con un gran espacio físico para que los clientes se puedan mover cómodos cuando vienen a ver nuestros productos y a la vez éstos se luzcan en su totalidad.

· En la zona donde nos instalamos se encuentra una gran cantidad de barrios privados, donde hay casas grandes con parques que nos pueden solicitar productos como el césped o las plantas para sus amplios espacios.

· Los fertilizantes que utilizamos para las plantas son ecológicos y no contaminan el medio ambiente.

*DEBILIDADES: 
· Las debilidades que podemos encontrar es que no tenemos mucha variedad de productos a ofrecer, así perderíamos clientes que buscan una mayor variedad y se podrían ir a la competencia. 

· En el lugar donde nos vamos a insertar no somos conocidos aún ya que recién comenzamos con la actividad.

· A la vez estamos muy alejados de la zona céntrica de la ciudad, entonces estamos lejos de la mayor densidad de clientes.

*OPORTUNIDADES: 
· Podemos suministrar nuestros productos a los barrios y a canchas de fútbol de los alrededores que cuentan con grandes espacios verdes.

*AMENAZAS: 

· Como en la zona hay muchas plantaciones de diversos cultivos y éstos requieren de mucha cantidad de agua, podría darse que éste recurso no llegue a nuestra empresa correctamente y en tiempo.

· En el lugar donde nos ubicamos se podría ubicar también un local que comercialice lo mismo generando así una competencia.
· Mientras estemos desarrollando nuestra actividad se podría generar una sequía o falta de agua que nos secaría las plantas y deberíamos cerrar el negocio.
· Cerca de nuestro local está instalada una forrajería que comercializa tierra, y productos para tratarla, que se podría convertir en un competidor si decide comercializar productos similares a los nuestros.

· Al mismo tiempo en los alrededores está instalado un local comercial muy grande como Easy, que comercializa productos similares a los nuestros y los clientes ya tienen garantizada la calidad, y nosotros al no ser conocidos, podría ser que en este aspecto nos quite clientes.
Análisis PORTER
*COMPETIDORES EN EL SECTOR: (VIVERO) No hay competidores en las inmediaciones ya que elegimos ubicar el negocio en un lugar donde no hay otras empresas del rubro.
*PRODUCTOS SUSTITUTOS: En algunas fechas (Día de la madre, del maestro, de los enamorados etc.) podrían pasar vendedores ambulantes ofreciendo productos a menor precio y eso podría retrasar nuevas ventas.

*COMPETIDORES POTENCIALES: Una de las amenazas que podríamos tener si nos ubicamos en un centro comercial seria que se instale otro competidor y nos pueda llegar a sacar nuestros futuros clientes.

*CLIENTES: Si nuestra empresa tuviese una baja en la calidad de los productos, una suba en los precios o una mala atención hacia los clientes podría afectar nuestros ingresos obligándonos a mejorar el servicio.

*PROVEEDORES: Nos podrían afectar bajando la calidad de los productos o subiendo los precios de los mismos, obligándonos a subir nuestros precios ofreciendo una calidad menor y eso no sería rentable.

